
株式会社 樋口製作所（製造業）

売上高100億円実現の目標と課題

売上高100億円実現に向けた具体的措置

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

主力製品 金属加工（プレス加工）

〇本社所在地：〒504-0957
岐阜県各務原市金属団地44番地

〇事業概要：金属プレス加工

〇常時使用する従業員数：267名
（ 2024年 7月期 ）
〇現在の売上高： 59.7億円

（ 2024年 7月期 ）
○法人番号：7200001007447
○Web：https://hig-jp.net/

代表取締役社長
樋口 徳室

独創的な技術で日本ブランドの価値向上と持続可能な未来へ貢献
樋口製作所は、自動車部品を中心に金属プレス加工の分野で、「独創的な技術」×「デジタルの力」を融合
させ、従来とは一線を画す製品づくりに挑戦し続けています。品質に優れた日本のものづくりのブランド
価値を、デジタル技術でさらに高め、発信し続けることで、グローバルに求められる企業を目指します。
また、部品の軽量化や環境負荷の少ない製造方法を提案・実践することで、次世代へとつながる持続可能
なものづくりにも貢献していきます。このような取組みを継続することで２０３３年度（２０３４年７月
期）売上高１００億円達成を目指します。

・非鉄金属事業の市場分析による新たなマーケットの獲得
・お客様の要求に応えるための金属加工技術/工法の確立
および強化

・人材の確保、従業員の教育体制の確立
・スマート工場実現による品質向上とコスト削減

・銅専用、アルミ等非鉄専用製造ラインの導入などの設備投資
・切削、鋳造などからプレス工法による代替品の提案営業
・パートナー企業（技術開発・外注先）の開拓
・スタートアップ企業との協業による新たな技術の開発・実装
・デジタル技術を駆使したスマート工場の実現
・南アジアを中心としたグローバル成長市場への製造DXソ
リューションの外販

・AIやデジタル技術を生かした教育体制の確立

・経営企画管理本部を中心にプロジェクトを立上げ進捗を管理
・技術部、品質管理部を中心とした技術開発チームの強化
・管理部を中心とした市場分析と営業の拡大
・進捗状況を幹部会や役員会で報告し、必要に応じて即座に対応
できる体制を構築

新たな非鉄金属加工への挑戦と高い塑性技術による新規受注の獲得に
より、2033年度（2034年7月期）売上高100億円達成を目指します。

60 63 65 67 70 74 78 83 88 94 101 106

0
50

100
150

2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 2033 2034年度

鉄事業 非鉄事業 その他



自動車業界は100年に1度と言われる大きな転換期に入っており、業界を取りまく外部環境（EV化・軽量化・資材の高騰・環境規制など）
の変化に素早く対応することで売上の増加を図ります。
①銅専用、アルミ・ステンレス専用製造ラインの導入
・EV化により需要が今後も大幅に増加することが見込まれる銅部品のプレス加工を新たに開始します。加工技術はすでに社内で確立しており、銅専用生産ライ
ンを導入することで、新たな取引先・新製品の受注を獲得します。

・部品の軽量化のため、アルミやステンレス部品の需要が増えつつあります。
すでに量産を開始していますが、アルミ・ステンレスの専用生産ラインを導入する
ことで、生産の効率化を図り、需要の拡大にも対応します。
・このように生産能力拡大、生産効率アップのための設備投資を今後も積極的に
行います。
・2024年度～2034年度の１０年間の売上増加額４２億円のうち、銅、アルミ、
ステンレスなど非鉄金属製品の売上高を１６億円増加させることで売上高100億円
を目指します。

②切削、鋳造などからのプレス工法による代替品の提案
・資材や人件費の高騰により、自動車製造のコストダウンは難しくなっています。複雑な金属加工は従来切削や鋳造により生産されてきましたが、生産コストが
低いプレス工法で生産が可能な代替品を提案することで受注の増加を図ります。

③パートナー企業の開拓
・売上高100億円を達成するには、当社の生産能力だけでは難しく、信頼できる外注先を新たに確保することで生産能力を高めます。

④スマート工場を実現
・以前より取組んでいるデジタル技術を使った生産管理を進化させAIが上司に代わり指示を行う、スマート工場を実現することで、生産能力のアップと効率化を
図ります。そのためには、スタートアップ企業などとの協業も視野に入れています。

⑤販売パートナーを使ったDXソリューションの外販
・当社が開発し、効果が確認された多くのシステムをそのソリューションとともに販売する事業を展開します。国内だけでなく、成長が著しい南アジアの日系企
業もターゲットとし、販売パートナーと組むことで5年後に年間2億円程度の売上を目指します。

⑥AIやデジタル技術を生かした教育体制の確立
・若い人材のスキルアップスピードをMAXにするため、AIやデジタル技術を駆使した教育体制の確立・実践に取り組みます。

売上高100億円実現に向けた具体的措置

○法人番号：7200001007447（㈱樋口製作所）

株式会社樋口製作所（製造業）

専用ライン
導入完了
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