
日昇鋼業株式会社（鉄鋼製品卸売業）

当社取り扱い製造：H鋼材

〇本社所在地：東京都中央区

〇事業概要：鋼材の加工及び販売

〇常時使用する従業員：96名（2024年9月期）

〇現在の売上高： 70億円（ 2024年9月期）

○法人番号：8010001053187

○Web：https://nissho-kogyo.online/

代表取締役
山口 秀樹

企業理念：価値ある基幹産業の担い手として、「お客様のお役に立つ」を
標榜し、着実に堅実に歩んでまいります

昨今の鉄鋼業界は原材料費の高騰や環境規制の強化、デジタル化の進展など大きな変化の中にあります。
当社は昭和32年創業以来、「お客様のお役に立つ」を理念に掲げ、品質の確かな製品を適正価格で提供し、
最新鋭設備を活用した迅速な加工・配送体制を整備してまいりました。これから売上高100億円企業を目
指し、鉄を通じて社会基盤を支え、地域社会やお客様に貢献していきます。
同時に社員の成長と働きがいを育む企業風土を築き、すべてのステークホルダーと共に未来を拓きます。

売上高100億円実現の目標と課題

・2030年9月期に売上高100億円達成へ向けて年率平均
7.8％の売上成長を目指す
・倉庫保管機能を持たせた新工場を設けることで鉄鋼製品卸
売業界における社会的な課題の解決を目指す
・加工工程の自動ライン化を進め、業界の人手不足等の課題
解決に貢献し、鉄鋼製品卸売市場でシェア拡大を目指す

・柏営業所の鋼材置場を活用し、倉庫機能も持たせた製品化
工場を柏工場に集約するための新築工事を実施する。

・各工場設備の集約と自動切断機・孔明機・開先機の導入に
より、ライン化（省力化）を進め、H鋼・コラムそれぞれの
鋼材の2ライン体制を構築する。
・加工工程のライン化の実現とクレーン設備の整備で、業界
の課題である労働人口の減少に対応する。

売上高100億円実現に向けた具体的措置

・売上100億達成に向けたプロジェクトチームを発足
実施責任者として、代表取締役が全体を統括する。生産部門・
営業部門・情報管理部門・経理部門から横断的に集め、月2回
進捗会議を実施し、計画の遅延や課題を早期に発見・対応する。

・必要に応じて、外部専門家からのアドバイスを受け、適正な申
請・運用を推進する。

･鋼材の在庫保管機能が十分でないため、商社の倉庫機能代
替えニーズに応えきれていない。

・保管できる在庫ラインナップが限定的。
・加工設備が点在し、ライン化されていないため工程間に無
駄な移動等が発生している。

・人材確保・育成を強化する。

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです


