
ウエストン株式会社（電気・通信工事材料卸売業） 

主力商品  電気・通信工事材料 
 

〇本社所在地   ：香川県木田郡三木町 

〇事業概要    ：電設資材、ICT関連／        

            弱電工事材料の総合商社 

〇常時使用する従業員：16名（2025年5月時点） 

〇現在の売上高：14億円（ 2024年7月期） 

〇法人番号      ：5470001012521 

〇Web ： https://westone.kagawa.jp 

代表取締役 
石田 将登 

 

「未来を創造する」誠実な仕事が、未来をつくる 

私たちウエストン株式会社は、創業以来、通信・電気設備を中心とした社会インフラを支える企業とし
て、お客様と地域社会に“安心”と“信頼”をお届けしてまいりました。人とのご縁を大切にし、「誠実な
仕事」を一つひとつ積み重ねてきました。今後は、既存事業の品質向上に加え、AI・省エネ・社会課題
解決といった未来志向の分野にも挑戦していきます。地域から全国、海外へ、ウエストンは、時代を先
読みする情報力とネットワーク、柔軟な発想と行動力から生まれる「縁」を大切に、技術と人の力で“安
心して任せられる会社” “社会に必要とされる企業” をお客様と共に目指し続けます。 

売上高100億円実現の目標と課題 

2038年の売上高達成に向け、事業領域の拡大、組織体制の強化、
信頼の構築に取り組み、年率15％程度の成長を目指す。 

 新たな付加価値産業の創出…空間情報やビックデータ等を活
用して、高付加価値の新産業・新サービスを創出し、経済成
長エンジンとする。 

 社会的課題への取組み…ICTを活用し、医療、介護、健康、
地域活性化、防災、資源確保等の社会的課題の解決。 

 ICT共通基盤の高度化・強靭化…オープンデータ、情報セ
キュリティ等、幅広い分野でのICTの利用促進。 

 信頼できるパートナーシップの確立。 

売上高100億円実現に向けた具体的措置 

 経営幹部候補生の育成、女性やシニアの活躍推進、現場の多
様化に対応。 

 人脈を駆使した営業やコンサルティング会社との連携で、情
報をいち早く察知し、戦略的パートナー連携による、規模拡
大とリスク分散。 

 インターネット事業を強化し、新たな基盤を確保。 
 DX業務変革で現場・事務・営業の生産性を飛躍的に向上。 
 地域貢献×事業開発（災害対応・地域インフラ保守等）、CSR

と売上を両立できる社会的企業モデルを構築。 

 既存の電材卸業の垣根を超え、多岐にわたる商材の拡大。 
 AI・IoTを活用したスマート設備ソリューションの導入。 
 DX化による現場・事務の省力化と効率化。 
 地元メディアやWebを活用した「信頼企業ブランド」確立。 
 顧客満足度・紹介率の向上施策（フォロー強化等）。 

実現目標 課題 

目指す成長手段 実施体制 

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ 

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです 


