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国内の製造業の生産性を向上させる

売上高100億円実現の目標と課題

売上高100億円実現に向けた具体的措置

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

事業所や製品の写真等

経営者
写真

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

・営業拠点を開設して営業エリアを拡大する
・既存拠点の事務所を新築し、会社の信頼度を向上させる
・社員の増員と成長による営業力強化
・社員が働きやすい会社にする
・生産技術セミナー、NCスクールにより顧客関係性を強化する
・仕入先との直取引の拡大

イワイ機械株式会社（金属加工用機械 卸売業）

・新規拠点の開設によるエリア開拓
・既存の営業拠点の販売拡充
・上記2点のための社員の採用
・既存社員の満足度向上のための社内環境整備
・顧客との関係性深化の早期化

イワイ機械は、工作機械の販売を通して製造業の生産性向上に寄与してきました。顧客に最適な工作機械
を使っていただくには工作機械販売のエキスパートが必要であり、当社の営業がその役目を担います。今
後、少子高齢化に向かう製造業を活性化させるとともに、社内の環境整備により従業員の待遇改善を実現
して、顧客・地域・従業員の三方が豊かになる社会を達成したいと考えています。

・つくば市に営業所を開設し、茨城・千葉の営業力を高める
・高崎営業所の事務所を自社ビルとして新築する。
・新たな社員の採用と育成への積極的な投資を行う。2年程度で提
案できる営業に成長できることを目指す。
・既存社員の育成に力を入れる（係長・課長クラスの育成）
・社内評価体制について専門家の指導のもと整備する
・NCスクール実技講習の実施体制を構築

（ロゴは暫定）

2031年の売上高100億達成に向け、営業所を１拠点開設し、既存
1拠点の新築を行うことで営業力を向上させ、年率20％程度の成長
を目指す。



当社と国内平均の業績比較 および 当社計画について

イワイ機械株式会社（金属加工用機械 卸売業）

当社の売上高の推移（赤実線   ）と工作機械業界の内需高の推移（緑点線   ）を折れ線グラフに、当社役員および従業員の総数（以下「従業員数」とする）の推
移（棒グラフ）をグラフに示す。当社の業績および従業員数については、2025年3月期以前の実績と今後の計画を表示、業界内需については、実績を表示している。
当社売上高と業界内需高について、2015年の実績を100%として2025年3月期の実績を確認すると、業界内需は低迷を続け84%に留まるが当社実績は161%の伸びに至
る。また2015～2024年の10年間の売上高においては2.2倍の伸長実績がある。
また従業員について考えると、当社実績で売上高50億円を従業員37名で達成している。一人当たり売上高を維持したとすると100億達成には従業員74名体制を要する。
現状より37名強の増員になり、6年で売上100億円達するためには毎年6名程度の増員を毎年行う必要がある。※当社データは、売上100億宣言に併せ売上高データを提示しているが、工作機械内需の実績は日本工作機械工業会による受注高のデータになる。工作機械の売上は受注から半
年～1年のタイムラグをもって同じ傾向で推移するため、比較のための参考指標になりうるとした。

※工作機械 内需の実績額は (一般社) 日本工作機械工業会 工作機械受注統計より
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