
株式会社丸昌（卸売業）

本社（外観）

〇本社所在地：和歌山県和歌山市和田

115番地

〇事業概要：繊維製品の販売

〇常時使用する従業員：41人（2025年5月

期）

〇現在の売上高：45.9億円（ 2024年10月

期）

○法人番号：4170001003114

○Web：https://marusho-net.com/

代表取締役社長
西原 辰也

社会変化に順応する社業の永続的発展を目指し、
社員の心と物の豊かさを追い求め社会に貢献しよう

株式会社丸昌は“ すべての人が、きっと、どこかで触れている ”をキャッチコピーに弊社の製品を気付
かぬうちに手に取られ、またご満足いただけるよう願いを込めています。主力商品である業務用寝装寝
具やリネン製品、介護・福祉用具を通じて全ての人にご満足いただけるような商品作りを行い、社員の
心と物の豊かさを実現するよう日々努めております。

売上高100億円実現の目標と課題

・顧客ニーズに沿った新たなサプライチェーン体制
（モノと情報の可視化）の構築で成長戦略を展開する。

①顧客との新たなサプライチェーンネットワークの構築と母体の新
自動倉庫建築により、顧客との連携強化（可視化）とQCDの全体最
適化を図る。
②潜在的顧客ニーズへの対応で製品・サービスの付加価値と顧客満
足度を高め、シェアーアップと未開拓販売エリアへの拡売を図る。

売上高100億円実現に向けた具体的措置

・100億円企業に向けた役割と責任を明確化した社内3部体制
（事業・営業、生産・物流、管理・経理）をリニューアルする。
・成長戦略の基幹であるサプライチェーンネットワーク構築に向
け、社長直轄プロジェクトチーム体制を構成する（事業者マイン
ドの育成を兼ね、若手中堅社員を中心に構成）。
・安全、安心な供給確保を目指し、機器メーカー等のサポート体
制を組み込む。

・製品/サービスの価値付与による差別化と競争優位性の確保
・卸価格が為替変動連動の為、安定的収益性確保へのリスク
・海外生産の為サプライチェーンの寸断リスクと生産分散化
・新たな雇用確保と人材育成
・新たな事業軸の育成
・2035年108億円を目指す

課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

企業ロゴ

事業所や製品の写真等

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

※2035年108億円を目指す
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