
株式会社GO-3（マーケティング業）

開発するBppasプラットフォーム
イメージ

〇本社所在地：東京都港区赤坂7-5-27

赤坂パインクレスト302

〇事業概要：D2C領域に特化した

マーケティングコンサルティング

〇常時使用する従業員：11名

（2025年6月時点）

〇現在の売上高：13.3億円

（ 2025年2月期）

〇法人番号：2030001068008

〇Web：https://go-three.co.jp/

代表取締役CEO
木村 覚

専門知見とデータ・テックの力で、
健康食品業界の参入障壁を劇的に下げるBPaaSプラットフォームを構築し、

業界課題と社会課題を解決いたします。

売上高100億円実現の目標と課題

売上高100億円実現に向けた具体的措置

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

GO-3は、健康食品マーケティングの専門企業の立場からこの業界特有の薬機法規制、高額な臨床試験コスト、
複雑な原料調達などの構造的課題に着目。この構造的な課題により、サプライヤーの優れた技術と、D2Cメーカー
のアイデアが分断されていることをビジネスチャンスと捉えて、専門知見とデータ・テックの力で、業界の参入障
壁を劇的に下げるBPaaSプラットフォームを構築し、業界課題、ひいては社会課題を解決します。
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商品開発コンサルティング 広告・マーケティング業務

Saasプラットフォーム売上 原料供給／ODM業務

2031年の売上高達成に向け、BPaasプラットフォームを構築・活用し、年率30%
程度の成長を目指す。
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・使い勝手がよく、データ精度の高いBpaasプラットフォームの開発

・Bppasに取り込む薬機法データや原料データなどの優位性

・サプライヤーとD2Cメーカーへの営業活動

・優秀な人材採用と育成

・D2C領域に特化した過去の蓄積データ・外部パートナーの優良データを
最大限に活用

・原料メーカーなどのサプライヤー、D2Cメーカー、OEM／ODMメー
カーをアドバイザーに招き、利用価値の高いBpaasプラットフォームを開
発

・システム開発は市場動向に対応できるように、アジャイル開発により段
階的に実装

・ CEOを直轄とした専門チームを社内に立ち上げ、迅速な意思決定により
開発スピードを最大化する。

・開発コストを抑えるために、開発はインドのシステム会社へ委託。（日
本の大手企業の開発実績あり）システム会社をコントロールするために、
システム会社とプロジェクト実績が多いPMを外部からアサインする。

・Bpaasプラットフォームの営業については、既存パートナー企業のネッ
トワークも活かして実施する。
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