
株式会社イワハシエキスプレス（物流業）

26ｔ車（営業所間を結ぶ幹線車）

〇本社所在地：横浜市戸塚区原宿2-34-7

〇事業概要：一般貨物自動車運送事業

〇常時使用する従業員：109名

（2024年6月時点）

〇現在の売上高：15億円（2024年6月期）

○法人番号：4020001007096

○Web：http://www.unso.info

代表取締役
岩橋 雅一

関東一円に物流拠点を確立（企業理念・ミッション）
当社は、関東地域を中心に建築資材をはじめとする重量物の運送・運搬を行う事業を行い、関東～東北
までの各地に自社倉庫を構え、重量物の運搬・一時保管・管理（品質管理含む）まで一貫したサポート
を行い取引先の皆様とともに成長を続けてまいりました。
今後は、年商100億に向け、関東エリアに新しく物流拠点を設け、顧客である住宅メーカーのニーズに
応えるべく、未だ3PLを行っていないエリアで3PLに踏み込む等配送網を確立していく事で、インター
ナショナルな若い力を生かし、物流業界を牽引してまいります。こうした取組みを通じて、取引先の皆
様とともに日本の資源を守り、地域社会への貢献、社員の成長・待遇改善を目指します。

売上高100億円実現の目標と課題

売上高100億円実現に向けた具体的措置

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

企業ロゴ

事業所や製品の写真等

経営者
写真

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

‘35年の売上達成に向け、倉庫新設による
3PLエリア拡大、DX推進、新規事業・顧
客開拓、人材戦略の強化を行い、年率
16%程度の成長を見込む

• 建設期間中の既存事業への影響と工程管理
• DX投資に係る初期導入コストとROIの評価
• システム導入の複雑性と現場の適応
• 継続した人材不足環境下における人材採用
• 外国人の定着と異文化マネジメント

• 戦略的倉庫建設により外注エリアの3PLへの踏み込み
• 高機能WMS・TMSの導入で多品種少量・多頻度配送
• 顧客連携システムの導入によりトレーサビリティニーズに対応
• 点呼関連ロボットシステムの全拠点導入により業務効率化
• データ活用基盤の構築により将来的なAI活用や業務改善の基盤を構築
• 断熱パネル運搬事業・断熱材プレカット事業の本格展開
• 営業戦略策定により、新規顧客開拓を実施
• 賃上げ目標達成と外国人採用・定着支援の強化
• 教育研修制度（DX人材育成、管理職研修、安全研修）を拡充
• ダイバーシティ＆インクルージョンの推進

• 新倉庫稼働に伴う人材配置転換
• 外注エリア3PL踏み込みに向けた営業・SCM体制の構築
• 教育研修制度の抜本的強化
• 外国人材の定着支援体制の構築
• 多様性を尊重する企業文化の醸成
• 営業部門の強化
• 新規事業開発チームの創設
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