
大矢伝動精機株式会社（卸売業・製造業）

取扱商品

〇本社所在地：名古屋市中区
〇事業概要：伝動機器・軸受・変減速機・ベ
ルト・機械工具を主とする卸・小売業

〇常時使用する従業員：29名（2025年2月時点）
〇現在の売上高： 20.7億円（ 2025年2月期）
○法人番号：5180001034917
○Web：https://www.ods-co.jp/

代表取締役社長
大矢 顕

売上高100億円実現の目標と課題

売上高100億円実現に向けた具体的措置

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

 社是定義  「信頼を買ひ親切を売れ」
 理念定義 会社理念「感謝と笑顔があふれる会社づくり」

  経営理念「ものづくり業界の課題解決を通じて、ワクワクする社会を創る」
 ビジョン定義  「ものづくり業界で必要不可欠な役割を果たす愛知県NO.1ワクワクする会社」
 方針定義  「Excellent servise, One for All All for One, Gather the technology」
地域企業が世界で戦えるよう、規制や資金・人材不足などの課題を総合的に解決し、新事業創出と多様
な共感者との連携で地域イノベーションを起こします！！

【経営理念】

2030年の売上達成に向け、卸・小売・加工の成長とともに、
次世代型切削加工機の販売で年率50%程度の成長を目指す
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1. 人的リソース
• 営業に必要な人材の「量」と「質」の確保

2. 売上100億事業
• 初期導入の障壁（価格・技術不安）を超えるため、実機デ
モ・導入事例の蓄積

• プロトタイプ・実証案件を通じた「成功ストーリー」の創出

1. 近未来必要とされる製造業プラットフォーム構築
• 製造業のお困りごとをすべて解決できるコミュニティ

2. 次世代切削加工機（完全自動マシニングセンタ）販売
• 製造業に対してAIと自動化による技術提案型営業者の育成
• デモ機設置・技術セミナーの開催
• アフターサービス・保守の自社対応体制構築

3. FAの設計・設備導入・メンテナンス事業
• 技術伝承が厳しい事業に対してプロジェクト化して展開

1. 営業体制（お困り事が集まり先端技術とつながりで解決）
• AI加工機やFA設備の導入提案で「課題解決営業体制」へ移行

2. メーカー/行政/研究機関との連携強化
• メーカーと、販売・導入支援における「協業体制」を構築
• 設備納入後の消耗品・部品・点検を含めたLTV型営業
• 研究開発型イノベーション創出

3. (一社)ものづくりパートナーズの運営
• 会員数約400社の交流会の開催（毎月）
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