
株式会社ミツセ（卸売業）

主な取り扱い商品：玉ねぎ、じゃが
いも

〇本社所在地：佐賀県杵島郡白石町

〇事業概要：玉ねぎ、じゃがいもを主と

した青果卸売

〇常時使用する従業員数：46名

（2025年3月期）

〇現在の売上高：30億円

（2025年3月期）

○法人番号：8300001003947

○Web：https://mitsuse.co.jp/

代表取締役
三瀬 嘉人

生産者・小売業者・消費者の皆様に役立つことを目標とし、改革し進歩することにつとめます。
感性豊かな人間関係で社員やその家族、縁あるすべての人の幸せを求め、より高い目標にチャレンジし、
社員のみんなが未来を託すことが出来る会社を目指します。

売上高100億円実現の目標と課題

２０３２年の売上達成に向け、生産農家、同業者、市場、海
外からの調達力を高め、加工業者の協力体制を構築すること
で年率20％程度の成長を目指す。

売上高100億円実現に向けた具体的措置

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

・調達量の確保
・農産物選別（選果、パッケージ）、加工力の増強
・国内販売先の確保
・管理体制の強化

・直契約生産農家、産地同業者取引先を増やす。
・設備投資（選果機等）で自社の選別・加工力を増強する。
・産地、消費地で、協力加工業者（選別・加工）を増やす。
・小売業者に加え、業務用販売を強化する。
・IT活用、社員教育にて管理力を強化する。
・海外調達のため輸入業者との協力体制強化する。

・トップセールスの展開…各産地の農家、協力業者、販売先
の開拓
・製造部長をリーダーとし、生産力増強に向けた設備投資の
推進
・組織改革・業務改善プロジェクトの推進
・外部専門家を活用したIT活用推進



売上高100億円実現の目標

株式会社ミツセ（卸売業）

100億
達成

〇売上高

2025 2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 成長率
ミツセ 30 35 40 46 59 71 85 102 120%
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〇ビジネスモデル

ミツセ

①選荷

②加工（むき）

④パッケージ

⑤出荷

・小売

・業務用

食品メーカー
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保管（冷蔵倉庫）市場
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者

キタセ（関連会社）

①選荷

②加工（むき）

④パッケージ

⑤出荷

・小売

・業務用

食品メーカー

飲食チェーン

農家

（北海道）

市場

保管（冷蔵倉庫）市場

集荷業

者
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