
株式会社 ホウト（卸売業）  

　主力商品　非鉄輸出入

〇本社所在地：兵庫県加古川市加古川町北在

家2681

〇事業概要：金属・非鉄金属資源・各種樹脂製品・副

資材・リサイクル・エネルギー事業、機械設備などの

輸出入及び販売、プラント、メンテナンス

〇常時使用する従業員： 9人（2025年5月期）

〇現在の売上高：  44億円（ 2024年10月期）

〇法人番号：9140001046383

〇WEB：WEBサイト無し

代表取締役社長
豊島　克人

～共存共栄～
価値をつなぎ、未来を創る

ホウトは、お客様との揺るぎない信頼関係を礎に、モノ・情報・人を結び、産業の発展と持続可能な社会の実
現に貢献します。変化のスピードが増す今だからこそ、現状にとどまることなく、スピード感を持って、新たな市
場、新たな挑戦、新たな未来を、お客様と共に切り拓く。そして、挑戦を支える社員一人ひとりの努力に応え、
待遇改善や設備導入への積極的投資をしていくことで、安心して働ける環境を整えていきます。

売上高100億円実現の目標と課題

既存事業（非鉄金属原料・エネルギー・設備販売）の成長力を最
大化し、供給能力の増強、新規輸出市場の開拓、高付加価値商
品の展開により持続的成長を実現し、 2030年に売上高100億円
を達成する。

・破砕、選別、自動計量、在庫管理までを一貫対応可能とする新ライ　ンを導
入し、国内供給能力・高品質化を強化
・既存の非鉄輸出入事業を強化し、特に東南アジア・欧州市場への販　路を
積極展開
・高付加価値商品の取扱比率を拡大し、既存顧客への提案営業を強化
・営業、技術、管理の各部門で専門人材を採用し、組織力を底上げ
・業務のデジタル化を推進し、受発注、在庫、売上、利益管理の効率　化を実
現
・計画的な賃上げを実施し、社員のモチベーションと定着率を高める

売上高100億円実現に向けた具体的措置

•営業部門（営業人員を増員予定）
新規市場・販路開拓、大口顧客の獲得、既存顧客深耕を推進。
営業マンが主体的に動き、商談数・提案力・案件対応力を高める体制を整備。
•技術・生産部門（新規人材採用による体制強化）
新設備の導入、供給能力増強、現場の生産性改善、品質・安全管理を担当。
•管理部門
補助金進捗・実績管理、DX推進、採用・人材育成、計画的な賃上げの実行・制度整備
を担う。各部門が主体的に推進し、経営トップは最終確認・意思決定に集中できる体制
を構築。トップダウン依存からの脱却を図り、現場主導のスピード感ある経営を実現す
る。

・現状の供給能力では新規大口案件や増加する需要に対応が難し　
い
・新規市場（国内外）における販路・パートナー不足
・営業、技術、管理部門の専門人材の採用・育成体制の未整備
・賃上げを通じた人材確保・定着の推進
・業務標準化と効率化のための DX体制の整備不足

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・ 100億宣言に向けた経営者メッセージ

企業ロゴ

事業所や製品の写真等

経営者
写真

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです


