
売上高100億円実現の目標と課題

売上高100億円実現に向けた具体的措置

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

100億
達成

ハブ薬局を設置する「アスマチ」

〇本社所在地：

静岡県伊東市大室高原8丁目314-3

〇事業概要：静岡県から東海・関東を中心

に展開する調剤薬局です。調剤薬局事業、

介護事業、訪問看護事業を運営し、地域

医療に貢献しています

〇常時使用する従業員数：

285名（2025年3月現在）

〇現在の売上高： 46億円（ 2024年6月期）

○法人番号： 7080101013259 

○Web：https://usagipharmacy.com/

代表取締役 薬剤師
白石 誠一郎

「医療・介護を通じた社会貢献」
メッセージ：弊社は2000年に伊東市大室高原で調剤薬局として開業。その時点で、全国高齢化率17％に対
し伊東市は23％と既に高齢化が進んでおり、多くの高齢者が通院できなくなる現状がありました。現在は
全国29％に対して伊東市は44.5％とさらに高齢化が加速しています。
弊社は、上記足元の実情に対応すべく介護事業に早期に参入し事業を拡大。地域の高齢化に真正面から取
組み、地域包括ケアのノウハウを蓄積してきました。介護事業の展開や、各種医療・介護資格者とのより
深い連携など、地域で実践してきた高齢化への対策を、今後は静岡県内都市部や関東圏で活かしていきま
す。多くの職種が緊密に連携し、地域の高齢者の皆様が安心して安全に暮らせるようサポートし、全国的
に進む高齢化に対して貢献していく所存です。

株式会社うさぎ薬局（医薬品・化粧品小売業）

人的課題：事業拡大には薬剤師、看護師、ケアマネジャー、ヘル
パー等の多職種の人材が必要。都市部への出店及び
規模拡大による知名度拡大により、採用環境が良化
する好サイクルに転換し解決していく

物的課題：事業拡大には好立地（良好な出店案件）確保が必要
出店後の早期の黒字化、資金調達も必要となる
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2025年6月期：売上高約50億円（見込）
2031年6月期：売上高105億円（＋55億円）

・JR三島駅前再開発事業「アスマチ三島」では順天堂大学三
島クリニックが開院予定
同地への大型調剤薬局出店（2028年） +24億円
同上 介護事業・拠点展開（2028年）     +6億円

・上記以外の調剤薬局、介護事業の拡大  +20億円
→上記を拠点に、伊東市での地域包括ケアシステムの取組モ

デルを静岡県東部・中部へ展開。医療・介護一体となった
取組により地域貢献とともに事業拡大を図っていく

大型出店については、再開発事業の代表企業ミサワホームを
中心に計画通り進捗。順天堂大学新クリニック等と連携し、
地域に対して従来よりも高度で専門性の高い医療サービスを
提供していく。社外・社内ともに実施体制に懸念なし。

上記を含めた実施体制は、社長が統括し事業を推進。取締役
及び事業部長が実行体制を構築し管理する体制が整えられて
おり懸念なし。必要に応じ、外部と連携を図り進めていく。


	スライド 1: 株式会社うさぎ薬局（医薬品・化粧品小売業）

