
株式会社新日本エネックス（卸売業・小売業）

博多ショールーム

〇本社所在地：福岡県福岡市博多区博多

駅前3-27-22ガーデン博多駅前ビル7F

〇事業概要：太陽光発電・蓄電池システ

ムの販売・工事及び保守

〇常時使用する従業員：141名

（2025年1月時点）

〇現在の売上高：53.8億円

（ 2025年1月期）

〇法人番号：8290001069313

〇Web：https://nj-enex.co.jp/

代表取締役
西口 昌宏

縁ある人の幸せに貢献し、幸福の輪を広げる
新日本エネックスは、社員・お客様・社会にとって、三方良しの事業をやりたい
という想いで創業しました。再生可能エネルギーで、環境にやさしく、安心して
暮らせる社会づくりに貢献しています。関わるすべての人とのご縁を大切にし、
安心と笑顔をお届けすることが私たちの使命です。これからも挑戦を続け、エネ
ルギーの力でより豊かに安心できる、持続可能な未来を目指してまいります。

売上高100億円実現の目標と課題

売上高100億円実現に向けた具体的措置

課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです
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実現目標 （単位：億円）

・2031年の100億円売上高達成に向け、年率

約13％の成長を目指す。
● 採用競争激化による人材獲得難
● 事業拡大に伴い生じた顧客対応品質のムラ
● 顧客接点と安定売上の創出
● 労働集約型のビジネスモデルで人材依存度が高い

● 社員の早期戦力化・定着支援を念頭に置いた教育・

評価制度の拡充。

● 顧客満足度向上によるLTVの最大化。

● アライアンス提携の強化による営業販路の拡大と顧

客接点の創出。

●データドリブンな組織体制の構築とAI活用による省

人化。

●教育・オンボーディング専門の部署を設立し、社員に対する支

援体制を強化する。

● CS・施工人員を増員し、アフターサポート体制・施工品質の

向上を行う。 

● 営業本部を設置し、法人／個人営業と経営層の連携を強化す

ることで組織の機動力を向上させる。

● CRM・SFAツールへの積極投資を行い、ビッグデータの有効

活用とAIによるデータ分析体制を構築する。
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