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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成⾧手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
古澤 保彦

自動車文化を支える誇りを、群馬から世界へ
私たちは「買いが立たねば売りは立たない」という信念の元、GT-R専門店クラフトスポーツを核に、業界トップ
レベルの仕入・販売体制を築いてきました。今後は、単なる販売業にとどまらず、“日本のスポーツカー文化”を次
世代へ継承・発信する役割を担ってまいります。群馬県を起点に、アジア・欧米を含む海外マーケットへの展開を
本格化させ、雇用・技術・ブランド価値の向上を通じて地域社会とともに発展していく企業を目指します。売上
100億円は、私たちにとってひとつの通過点。挑戦を恐れず、着実に歩みを進めます。

2024年度の売上高は約57億円（税抜）。今後3年間で年平均15%
の成⾧を維持し、2027年の売上高100億円達成を目指します。

• 商品保管力の強化（倉庫・整備環境・回転率向上）
• 海外販売における現地対応力（言語・法規制・物流）
• 急成⾧を支える人材の採用・育成・組織体制整備
• 在庫管理や営業支援などのIT活用の推進

展示車両および外観

〇本社所在地:〒371-0814
群馬県前橋市宮地町248-1

〇事業概要:新車・中古車の販売、買取、
整備、自動車の板金塗装、輸出販売、
エンジンオーバーホール、部品開発

〇常時使用する従業員:24名（2025年4月時点）

〇現在の売上高:57億円（ 2024年12月期）
〇法人番号:1070001007474
〇Web:https://www.takasakijidousyahanbai.com/

高崎自動車販売株式会社（小売業）

2025年 海外販路（欧州・アジア）との取引拡大
2026年 倉庫型店舗建設・運用開始

社内外にて新事業発足のプロジェクトチーム発足
2027年 年間売上100億体制構築

ECサイトとリアル店舗、各部門が連携し、顧客万足
の最大化

・【倉庫型店舗の建設】により保管・展示・販売・整備を一体化
した新拠点を構築

・【商品回転率の改善】に向け在庫管理DX・ECサイトとの連携
・【越境ECとブローカー提携】によるアジア・中東・欧米への

輸出拡大



海外向けHP

高崎自動車販売株式会社（小売業）

・契約技術者の紹介による信頼性獲得

・プレミアム感を演出するショールームや展示場

・東京オートサロンへの出店


