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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
横山雅也

「仲間」とともに世界一企業を目指す！

当社はOA機器販売保守で創業して１４期目を迎える若い会社です。
当社の基本理念は全国で頑張っていらっしゃる同業界のOA機器販売会社様と想いを一つにして、日本全国にある
中小企業のオフィスに関するあらゆる課題を解決し、お客様と共に成長していくことです。
志を同じくしてお客様のために取り組んでくださる企業を「仲間」と呼んでいます。
「仲間」とともに世界一企業を目指してまいります。

2025実績で売上高20億です。
ここから年率７２％成長して2028年には売上高100億達成を目指し
ます。

・ストック収益の拡大
・営業組織、案件創出力、受注力の成長加速
・MAツール・CRM統合によるデータドリブン営業の確立
・M&A・グループインの加速
・経営・資金・管理体制の強化オフィス写真

○本社所在地：〒330-0071 埼玉県さいた

ま市浦和区上木崎４－９－２１エノキ

ビル２０１号室

○事業概要：OA機器販売業

○常時使用する従業員：８８名

（グループ全体２０２５年８月時点）

○現在の売上高：２０．６億円

（グループ全体２０２５年８月期）

○法人番号：3030001096973

○Web：https://infosystem.co.jp/

株式会社インフォシステム（OA機器販売業）

・IPOを見据えてダイナミックな組織改編
・成長推進本部(100億達成チーム）・・M&A・営業拡張
商品戦略

・IPO準備本部・・・財務・法務・内部統制・開示・IR体制構築
・この二本柱を社長直轄で並行稼働させる。
・J－Adoviserや監査法人・弁護士・社労士・税理士
IR支援との ミーティング実施

・2027年中の東京プロマーケット上場によるブランド力、組織力
の強化
・M&A戦略の更なる強化（年間20～25億）必須単なる買収ではな
く販路拡大装置として活用、営業＋保守の一体陶業で競争力強化
・営業の属人化を排しデータドリブン営業・経営に脱皮
・商品戦略は売り切り型＋ストック型の構成比の50%化
・ERP・CRMなどの統合システムの検討

・グループイン企業に問題解決プラットフォームを提供し統合加
速と「共生型グループ経営モデル」への進化を図る」



売上高100億円実現の目標と課題

〇法人番号：3030001096973（インフォシステム）、8060001002172（新日本通信）、7020001015848（ビーズ情報サービス）、3013301016743（アドレスジムキ）
4030002090009（オフィス東武）、3290001012005（オーエーメディア福岡）、2030001136739（サンテックトナー）3011101060945（リスペクト）
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