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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役CEO
平林 満

お客様に販促サービスを提供し
ビジネスチャンスの創出、売り上げ拡大の手助けをする

私たちチャンスメーカーは、販促活動のトータルサポートを通じて、あらゆるお客様の未来に新しい価値を創造する企業で
あり続けます。私たちの使命は、単なるサービス提供にとどまらず、お客様のビジネス成長を加速させる「チャンス」を生
み出すことです。100億円という売上目標は、私たちにとってゴールではなく持続的な成長の通過点に過ぎません。私たちは、
チャンスを創出・ニーズを喚起・お客様のファンを育成することで、企業と顧客の絆を深め、社会に新しい価値を提供し続
けます。

2027年に売上高100億達成を目指します。
・業界内での競争激化に伴う事業基盤の強化
・垂直統合による付加価値創出
・外部委託の過多によるコスト競争力の低下
・顧客接点の限定性とデジタルチャネル強化によるサービス価値向上の必
要性福井本社 社屋

〇本社所在地：福井県坂井市坂井町

〇事業概要：ノベルティ事業

ダイレクトメール事業

コンテンツ事業

卸売事業

〇常時使用する従業員：293名

（2025年9月時点）

〇現在の売上高：71億円

（2025年9月期）

〇法人番号：6210001003017

〇Web：https://www.ch-mk.jp

チャンスメーカー株式会社（販売促進支援業）

・同業とのパートナーシップ構築を推進する専任チームの設置と、M&A実
行を担う専門部門の体制強化
・営業部門とマーケティング部門を横断するチームを設置し、数値に基づ
く販売戦略を支える分析体制の構築
・自社物流拠点の構築によるサプライチェーンの最適化
・コンシューマー向けノベルティ・ダイレクトメールプラットフォームの
開発チームの設置

・同業とのパートナーシップを構築および同業に対するM&Aの実施
・垂直事業の立ち上げによる製品・サービスの価値形成プロセスの強化
・内製化の推進によるコスト構造の改善と競争力強化
・BtoC向けプラットフォームの確立による顧客接点の拡大と
サービス価値向上
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