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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
齊藤 多可志

【宝】を探し出す喜びを、全ての人に！
株式会社タカラッシュは、宝探し事業を通じて、【発見の感動】を創り、努力して求めるものを手に入れる喜びで、
関わる人や事業者の成功と成長に貢献する【トレジャーテインメント】を文化にすることを目指して来ました。
27年度から１０年で自社店舗の拡大と国際展開により、更に発信力・集客力・サービスのユニバーサル化を推進
して、地域のにぎわいの創出と日本文化の発信を担う事業へと成長していきます。

2034年の売上高達成に向け、新規店舗出店と既存事業のシナジー
効果を図り、年率130%程度の成長を目指す

• 新規店舗の出店
• インバウンド需要・海外展開のノウハウ獲得
• 課題解決型事業、主催事業のコンテンツ開発
• 情報発信力・会員（ファン層）の拡大

宝探しを通じて様々な事業を展開

〇本社所在地：東京都品川区東品川４丁
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〇事業概要：宝探しを事業の軸にした課

題解決型事業、主催事業、店舗事業な

ど多種多様な事業を展開

〇常時使用する従業員：58名

（2025年12月時点）

〇現在の売上高：11億円

（ 2025年3月期）

〇法人番号：5010601040364

〇Web：https://takarush.co.jp

株式会社タカラッシュ（サービス業）

• 法人事業本部と主催事業本部に営業形態を分社化
• 海外事業部を新たに創設
• 制作業務の外部パートナーを現在の３００％拡大
• 社員数を10年間で55名→200名まで増員
• 店舗展開をサポートする開発コンサルタントと提携

• 現在展開している店舗事業の新規出店計画に基づく出店ととも
に、店舗規模拡大

• 次の東京店舗出店時にインバウンド需要に向けたサービス・コ
ンテンツを開発、マーケティングを実施（初の24H営業実施）

• 店舗を情報発信基地とするファンマーケティングによりBTOB
マーケットの拡大と書籍出版事業を拡充

→上記をつなぎ合わせていくことによるシナジー効果を創出
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