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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役社長
縫村 俊祐

世の中に必要とされる事を120％の価値で創造する
リケンエナジーは誰かに、社会に求められている事業だけを展開し続けます。事業構成の大部分は再生可能エネ

ルギー（太陽光発電）に関わる事業ですが太陽光に対するイメージが悪くなっている現状があります。我々は事業、
顧客、従業員、すべてのステークホルダーと誠実に向き合い、日本が抱えるエネルギー自給率が低く、電気代が高
いといった問題を解決する為に売上高100億円達成する事で当社の事業がスタンダードとなり、業界全体のサービ
ス・プライス・クオリティに貢献します。

2030年の売上高達成に向け、年率10～100％程度の成長を
目指す。

・主力の事業に対する補助金が2027年度に終了見込み
・太陽光発電に関連する世界的な潮流
・人材確保

太陽光パネル

〇本社所在地：東京都杉並区

〇事業概要：太陽光発電および蓄電池にか

かわる販売・開発・工事・管理、住宅リ

フォーム、不動産事業

〇常時使用する従業員：３２名

（2026年1月時点）

〇現在の売上高：１５億円

（ 2025年8月期）

〇法人番号：7011302010051

〇Web：https://www.riken-co-ltd.co.jp/

リケンエナジー有限会社（建設業）

・再エネ住宅用事業部の拡大として中部支社、関西支社、四国支
社、九州支社、東北支社の設立（中部支社においては2026年2月
設立確定）
・再エネ住宅事業部に事業部長を任命し、権限移譲
・社長直轄で再エネ産業用事業部・不動産事業部・M&Aの多事業
を展開

組織：正社員1名に対して最低２億円の売上というKPIを守り、50
名で100億円を達成する。
メイン事業である再エネ住宅用事業部で財務基盤の構築と営業利
益率を高め、再エネ産業用事業部・不動産事業部・M&Aへ適切な
投資を行い、売上高の比率を上げていく。
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