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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
坂井 光藏

Q.S.C＋V and HAPPINESS
「最高のQ（品質・技術力・生産性）.S（サービス）.C（整理・整頓・清掃・清潔・躾）の提供と人間性豊かな人
材の育成を通じて顧客価値を創造し、売上と利益の獲得を図ると共に事業活動を通じて国家と地域に貢献する」こ
とを経営指針としております。顧客価値とは「顧客が期待するものを掴み、それを超えたときに生まれる感動や喜
び」であり、この顧客価値を最大化することで国家と地域に貢献することが可能となり、その大きさが企業の存在
価値と信じております。これを実現することで、売上高100億円が達成できるものと確信しております。

ヒト：作業の属人化と教育不足で整備効率化が進まない
モノ：非効率動線で車検処理能力が頭打ち
カネ：整備工場新設の大型投資負担が大きい
情報：顧客情報の収集や活用が属人的になっている有玉店外観（小売旗艦店）

〇本社所在地：静岡県浜松市中央区上西町

1309番地の2

〇事業概要：自動車小売・整備業

〇常時使用する従業員：151名

（2026年1月時点）

〇現在の売上高：34億円

（2025年9月期）

〇法人番号：5080401010742

〇Web：https://www.sakai-motor.co.jp

坂井モーター株式会社（自動車整備・小売業）

・新和田工場の稼働
・年間車検数35,000台の達成
・社内1級整備士資格保有者を20名に引き上げ
・顧客情報に関する社内統一基準の設定
・顧客情報のデータベース化を実現
・小売売上高を加速度成長させるために、バーチャル在庫
システムの仕組みを構築

売上高100億円を達成するにあたり、以下手段を実現する。

・整備工場新設（整備量増大・拠点集約・顧客接点機会増大）
・車検数の加速化的な増加
・顧客情報の社内基準統一および収集・活用体制の実現
・革新的な中古車流通モデルの確立
・顧客価値提供の最大化（ライフプランサポート企業への転換）

2031年までは整備売上、以降は
小売売上の加速度的成長を実現
することで、2033年に売上高
100億円達成を目指します。


