
株式会社コサカ（空調設備等レンタル業）

本社/営業部・機材センター

代表取締役
船橋吾一

コサカはBtoBエアコンレンタル業を営んでいる。既に12億円(8万円×1.5万台)のエアコン資産を有し、レ
ンタルしている。このビジネスに新規参入するには工事費7～8億円を含めた20億円程度が必要。(さらに
年間2億円の更新もしている)この参入障壁の高い業界においてNo.1を目指す。

売上高100億円実現の目標と課題

2035年の売上高100億円の達成に向け、①エアコンレンタル事業の高効率化
と、②空調工事で培った「現場の実態・ノウハウ」と「メーカー知見」を融
合させた共同商品開発を推進し、持続的な高成長を目指します。

● 拠点網の拡充（インフラ投資）：仙台本社のハブ機能（洗浄・倉庫＋物
流網）を首都圏・関西・九州に新設。事業スケールアップと同時に高効
率化。

● DX推進（システム刷新）：自社で開発した既存の機材／マンパワー手
配システムをブラッシュアップ。全国展開を可能にし本部基盤を構築・
強化する。

● 付加価値創造（共同開発）：現場知見を活かしNETIS認証製品をメーカ
ーと開発。ユーザー様の総合評価点向上という強力な付加価値を提供。

● 財務・M&A戦略：利益を伴う売上拡大でEV/EBITDAを向上。人財確保
の課題を見極めた戦略的M&Aを実行し、継続的な成長を担保する。

売上高100億円実現に向けた具体的措置

● 重い設備投資（ハブ施設依存）：機材の保管・洗浄に大規模施設が不可欠

であり、多店舗展開の財務ハードルが高い。

● 業務のさらなる効率化： 急増する需要に対応し、全国展開を実現するには、

機材＆マンパワー手配高効率化・システムブラッシュアップが不可欠。

● エアコンレンタル一本足からの脱却：エアコンレンタルと空調工事で培っ

た「現場の実態・ノウハウ」を付加価値に転換できていない。

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

事業所や製品の写真等

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

企業理念：
「一人ひとりが感動を共有し、こころ豊かな会社を作ろう」

昭和47年の創業以来、主にエアコンレンタル事業を通じて、時代とともに多様化するお客様および社会のニーズにお応

えしてまいりました。とりわけ東日本大震災における仮設住宅への納入をはじめ、さまざまな現場での取り組みを通じ
て実績を重ね、多くの高い評価を賜ってまいりました。
これらの経験は、微力ながら社会に貢献できたという確かな誇りと責任を私たちに与えてくれました。

「一人ひとりが感動を共有し、こころ豊かな会社をつくろう」をスローガンに掲げ、これからもお客様一人ひとりのご
期待に真摯に向き合い、安心と満足、そして感動をお届けできる企業であり続けるよう、社員一同さらなる努力を重ね
てまいります。

● インフラ・拠点構築：首都圏・関西・九州に仙台と同等のハブ拠点を新
設。洗浄・保管・輸送までの全工程を省力化・高効率化する。

● 組織・人員拡大：現行社員数48名から段階的に増員させ強固な事業体
制を構築するとともに、効果的に外部連携する。

● DX・ブラッシュアップ：社内にシステム専任者を増員。業務システム
刷新と実務マニュアル化を進め「シームレスな外部連携モデル」へ転換。

● アライアンス（共同開発）：ダイキンをはじめ大手メーカーと協業。当
社の現場知見を掛け合わせ、建築会社（ユーザー）様の総合評価加点に
直結するNETIS認証製品等を開発する。

• 本社所在地：宮城県仙台市宮城野区

• 事業概要：空調設備（主にエアコン）
のレンタル・リース・販売事業

• 常時使用する従業員：48名（26年1月
期）

• 現在の売上高：13.3億円（ 25年1月
期）

• 法人番号：8370001005061

• Web：https://kosaka-group.co.jp/
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