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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成⾧手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
浅田一世

世界に広げる笑える飲食店
食を通じてハッピーに 未来の飲食店を作ります。
当社は人間関係、人間の成⾧が出店・企業の成⾧につながっています。食を通じて人の成⾧を作って行く会社を継
続しながら、町のレストランから郊外・ローカル地域の出店を目指していきます。
そして未来に向けてAI活用したコスト削減を実行し、過去の良い部分を残しながら、最先端を取り込み、良き日本
を世界に発信する企業を目指します。

2030年の売上100億円達成を目指し、毎年約150％の成⾧をする。 ・出店拡大を支える本部機能および経営管理体制の未整備
・人事機能の未確立による採用力・幹部育成力の不足
・郊外ロードサイド型出店を推進する物件開発力の不足
・商品開発を担う高度人材および技術研究体制の不足
・セントラル機能における品質安定化および物流体制の未整備
・業態標準化・オペレーション統一の徹底不足による多店舗展開
の再現性課題

焼肉ここから 錦糸町本店

〇本社所在地:東京都墨田区緑1
〇事業概要:飲食店舗の経営、プロ

デュース及びコンサルティング
〇常時使用する従業員:304名

（2025年3月時点）
〇現在の売上高:20億円

（ 2025年3月期）
〇法人番号:2010601033528 
〇Web:https://issei-inc.co.jp/

株式会社ISSEI（飲食業）

・経営主導による中期出店戦略の明確化とKPI管理体制の構築
・営業部・商品部・マーケティング部・管理部の機能明確化
・人事総務部の新設による採用・育成・評価制度の整備
・不動産開発専任担当の配置によるロードサイド立地の獲得強化
・商品開発体制の強化（技術研究・肉加工技術向上）
・セントラル機能の品質管理体制構築および物流改善
・標準化オペレーションの確立による多店舗展開の再現性向上

・郊外ロードサイド型を中心とした焼肉業態の積極出店による店舗網拡大
・価格帯別焼肉ブランドの開発（都心型／ロードサイド型／商業施設型）
による市場シェア拡大
・新ラーメン業態の確立および多店舗展開（直営＋FCモデル）
・M&Aによる有望ブランド・後継者不在店舗の取得と再成⾧モデル構築
・FC展開拡大による資本効率の高い成⾧基盤の確立
・卸売・食材供給機能の強化によるストック型売上の創出
・海外展開を見据えたラーメン業態スタート


