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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
多田 有輝

「技術パートナー」として、日本の産業力を支える

私たちダイワ販売は、単なる輸入商社ではありません。世界トップクラスのメーカーから日本市場を託された
「技術パートナー」として、優れた製品を国内で分解・分析し、その価値を最大限に引き出すノウハウを蓄積して
きました。この独自の立ち位置を強みに、製品の安定供給と国内での高度なアフターサービスを一貫して提供する
ことで、お客様の技術革新や生産性向上、環境負荷低減等に貢献します。今回の投資を機に、これまで制約となっ
ていた物理的キャパシティを抜本的に解消し、より多くの成長機会を獲得します。従業員が誇りと働きがいを持て
る環境を整備し、地域社会と共に成長しながら、100億円企業への飛躍を目指します。

本社工場の新設による事業領域の拡大とサービス事業の深化や、
M&Aを通じたシステムビルダーへの進化により、2035年に売上高
100億円を達成する。

• 工場の老朽化・狭隘化による、新規取引機会や大口受注の逸失
• メンテナンスリードタイムの長期化
• 組織的なマーケティング機能を構築する必要性
• 事業拡大を支える技術者・営業人材の安定的確保

当社が取り扱う工場や船舶
用いられる洗浄機やバルブ

〇本社所在地：大阪府大阪市西淀川区

〇事業概要：舶用、食品・化学工場など

用特殊機器の輸入販売、修理

〇常時使用する従業員：28名

（2025年4月時点）

〇現在の売上高：15億円

（2025年4月期）

〇法人番号：8120001050009

〇Web：https://daiwa-hanbai.jp/

ダイワ販売株式会社（機械器具卸売業）

• 100億円達成に向けたプロジェクトチームを発足
• 若手・中堅社員への権限移譲と挑戦機会の提供
• 海外トップメーカーとの連携強化
• 二次加工・メンテナンス外注パートナーとの連携拡大
• M&A推進体制の整備

• 本社工場新設による、メンテナンス・在庫キャパシティの拡大
• 取り扱い製品製品の拡大による複合提案体制の構築
• 新規メーカーとの取引本格化による新たな収益源の確保
• 制御・加工企業のM&Aを通じた「システムビルダー」への進化
• 新拠点の立ち上げによる営業販路の拡大（大阪・横浜に加え
2026年には福岡出張所を設立）


