
企業理念・100億宣言に向けた経営者メッセージ

売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成⾧手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
寺尾 隆志

高強度ボルトソリューション商社として高品質な商材を届けます
ソケットセンターは冷間圧造ネジをはじめとする高強度ネジ商社として53年を迎えます。今日までに日本を代表
する自動車、半導体製造装置、工作機械、建設機械、農業機械などのユーザー企業様にご愛顧いただいております。
これからは⾧年の実績をもとに航空機、宇宙事業、医療分野等の企業様へと販路を拡大し2034年までに売り上げ
高100億円をめざし日本及び世界の産業に貢献します。

2034年に売上高100億円を目指す。成⾧市場を見極め、市場ニー
ズに対応するため、倉庫拡充、人員の補充、物流システム刷新を
行い年25％の高い成⾧を目指し日本及び世界の産業に貢献する。

・市場ニーズにタイムリーに応えられるロジスティクスの構築
・新商品開発情報を速やかに製造会社に提案できる連携力
・営業力強化に向けた人員の確保と教育
・新たな国内市場の開拓
・海外市場開拓に向けた営業網構築野田物流センター自動倉庫

〇本社所在地:東京都墨田区菊川3-12-
12
〇事業概要:高強度ボルト類の販売
〇常時使用する従業員:30名
（2025年5月時点）
〇現在の売上高:34億円
（ 2025年5月期）
〇法人番号:5010601013312
〇Web: https://socket-center.com/

株式会社ソケットセンター（卸売業）

・東北地方等、生産拡大可能地域への市場開拓強化
・海外取引に向けて現地対応チームを組成し製品輸出
・高度に自動化されたロジスティクス構築のためプロジェクト
チーム組成

・製造会社との新商品開発を目的とした組織横断チームの強化
（製販合同会議の定例化）

・自動倉庫増築による在庫充足力強化でJIT生産方式への対応
・迅速な商品供給にむけて運送業を系列化（M＆A検討）
・高品質が求められる航空機、宇宙、医療産業分野への提案力
・当社が得意とする高強度軽量ボルトが求められるロボット、ド
ローン等の海外展開も視野に入れた成⾧市場への拡大
・市場ニーズをくみ取り製造会社との強固な連携による新商品開
発の圧倒的なリードタイム短縮
・全省庁統一資格による国・省庁および入札参加企業への販路拡
大
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