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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
平井 良承

和牛の価値を、食の現場へ確実に
当社は、和牛を中心とする業務用食肉卸として、高級ホテル・リゾートホテル・飲食店の“食の現場”に、確かな品
質と安定供給を届けてきました。衛生・安全管理を基盤に、産地・市場・物流・顧客をつなぐ調達力と提案力を磨
き、需要変動や原価高騰下でも選ばれるパートナーになります。2034年に売上高100億円を実現するため、付加
価値型商品・サービスの拡充、受発注〜在庫〜配送のDX、コールドチェーンと人材への投資により、規模拡大と
収益性の改善を両立します。さらに、トレーサビリティと品質保証を高度化し、食の信頼を次世代へつなぎます。

2034年に売上高100億円達成に向けて、年率平均成長率（CAGR）
約6.9%の成長を目指す。

・重点顧客（高級外食・宿泊等）の深耕と新規開拓を両立する
営業体制（提案品質・対応速度）

・和牛相場・供給量の変動に耐える調達の安定化
・物流費・エネルギー費高騰下でのコールドチェーン最適化
・衛生・品質・加工・提案営業を担う人材の採用・育成
（技能継承、マネジメント層の厚み）

本社工場での流通加工の様子

〇本社所在地：千葉県浦安市

〇事業概要：特選和牛を中心とする業務

用食肉卸

〇常時使用する従業員：27名

（2025年10月時点）

〇現在の売上高：55億円

（ 2025年10月期）

〇法人番号：8040001030027

〇Web：

http://wagyu-maruyoshi.co.jp

株式会社マルヨシ商事（食肉卸売業）

・代表取締役直轄の「100億推進会議」（営業・調達・品質・物
流・管理）を設置し、月次でKPIをレビュー

・品質保証（衛生・温度・表示・トレーサビリティ）の責任体制
を明確化し、監査・教育を定常化

・DX推進リーダーを任命し、外部ITベンダー／専門家と連携して
業務標準化・システム導入を実行

・金融機関・物流パートナー・産地関係者等の外部ネットワーク
を活用し、投資・調達・物流を支える

事業所や製品の写真等

・重点顧客への提案型営業を強化し、継続取引と取扱高を拡大
・規格化／部位提案／小ロット対応等、付加価値サービスの拡充
・産地・市場・生産者ネットワークの強化による調達安定化
・受発注〜在庫〜配送の一気通貫DXで生産性と粗利を改善
・冷蔵・冷凍保管／配送体制の増強・最適化により、リードタイ
ム短縮と品質事故リスクを低減

・品質保証・トレーサビリティの高度化により、信頼性を競争力
に転換
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