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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成⾧手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
相澤 和志

「アイザワ品質で想像を超えるものをつくる」

2036年の売上高100億円達成に向け、以下①～③に取り組み
年率2.4％の成⾧を目指す。
①既存顧客の深堀②新規顧客の開拓③新事業進出・海外展開

 既存顧客の深堀や新規顧客の開拓に向けた営業力強化
 品質の安定化
 金属焼付塗装ニーズ拡大に伴う設備・人員・スペースの確保
 海外の市場開拓

本社社屋

〇本社所在地:愛知県岡崎市字岩鼻11-14
〇事業概要:金属精密板金業
〇常時使用する従業員:52名
（２０２６年２月時点）
〇現在の売上高:12億円
（ 2025年6月期）
〇法人番号:8180301000046
〇Web:https://www.aizawa-tk.com/

株式会社アイザワ（製造業）

 営業ノウハウ承継のための教育体制構築
 人材確保に向けた福利厚生の充実
 新工場建設及び塗装ロボット導入に向けたプロジェクトチーム
の発足

 金融機関と連携したビジネスマッチングによる新規見込客獲得
体制の構築

 JETROを活用した海外市場へのマーケティング及び販売体制の
構築

 後継者の育成による継続的に成⾧していく組織の確立

 営業人材の確保及び教育
 金融機関のビジネスマッチング活用
 新工場建設
 塗装ロボットの導入
 JETRO（日本貿易振興機構）の活用

事業所や製品の写真等

経営者
写真 弊社では、部品製造から製品化までの個々の工程を「物作りの一端」といった観点でとらえ、

物作りの過程で、ユーザーにとって何が必要か、何を要求しているのかを考え、物作りの楽
しさ、仕事に対して充感が得られる様取り組んでおり、ユーザー及び社会に認められる企業
をめざし努力しております。
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