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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
鈴木 孝博

課題解決に向け仲間と共に楽しく、使命感を持って生きていく

私たちは「食」を通じて人と地域をつなぎ、地域課題をビジネスで解決する企業を目指します。
地域資源を活かした商品・体験を創出し、多様な働き方・暮らし方ができる事業モデルを構築。
イノベーション人材の創出とキャリア自律を促進し、持続可能な地域経済の発展と売上100億
円企業の実現に挑戦します。

・卸売業は物流の効率化と、保管場所の拡大が課題と考える。
・FC事業については飲食部門の人材不足が課題となっている。
・みやげ商品の企画開発・販路開拓・供給体制のリソース不足。
・新規事業への投資と人材育成。

本社（外観）

〇本社所在地：神奈川県横須賀市日の出

町一丁目9

〇事業概要：業務用食材卸業、FC事業

〇常時使用する従業員：94名

（2026年4月時点）

〇現在の売上高：48億円

（ 2025年5月期）

〇法人番号： 3021001041937

〇Web：https://yachiyo-gr.com/

株式会社ヤチヨ（卸売業）

物流倉庫の拡大と、それに伴う設備投資と流通網の拡
充。
M&Aおよび新規FC事業の拡大による人材不足をフォ
ローする部署の設立。
よこすか海軍カレー事業を軸とした商品開発体制の強
化。
経理・労務をDX化し組織体制の効率化。

2035年の売上100億円達成に向けて、卸売事業は年間
500万売上の得意先を50社開拓を目標。
FC事業は年間4000万売上の飲食店を３店舗ペースで出
店。
新規事業及びM＆Aによる「第二の柱」を超えて、より
確実な安定をもたらす「第三の柱」を作り経営の多角化
を図る。

事業所や製品の写真等

経営者
写真

2035年の100億円達成に向け、卸売事業、FC事業、新規事業を
バランス良く拡大し年率7.4％の成長を目指す。
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