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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成⾧手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
今田 寿雄

海の現場力で、地域と社会の未来を支える
当社は、顧客との深い信頼関係、従業員一人ひとりの成⾧、そして社会と共に歩む未来を何より大切にしています。
ハーバータグ業務から事業を開始し、以来、海洋調査、海底ケーブル関連作業、曳航、海難救助など、外洋におけ
る多様なマリンサービスを展開してまいりました。
これまで培ってきた経験と技術力を強みに、今後はオフショア分野へのさらなる挑戦を進め、持続的な成⾧を目指
してまいります。
また、その成⾧を通じて、海事産業や地域社会の持続的な発展に貢献してまいります。

2035年の売上高100億円達成に向け、船団の強化を進めながら、
オフショア支援分野を拡大し、年平均13％の成⾧を目指します。

・船員の確保および育成の強化
・設備投資に向けた財務基盤の強化
・外洋作業に対応できる人材・体制の強化
・営業力およびネットワークの強化
・企画・検討機能の確保所有船舶による海洋調査支援

〇本社所在地:福岡県北九州市若松区
〇事業概要:作業船による海洋マリン
サービスの提供
〇常時使用する従業員:98名
（2026年2月時点）
〇現在の売上高:30億円
（2025年9月期）
〇法人番号:4290801012302
〇Web:https://www.dokai.co.jp/

洞海マリンシステムズ株式会社（海洋サービス業）

代表取締役を中心に、各部門の責任者をメンバーとする推進体制
を編成し、オフショア支援分野の拡大、人材育成、採用力強化等
に全社的に取り組みます。
また、必要に応じて外部専門家や金融機関等とも連携しながら、
持続的な成⾧に向けた経営体制の強化を図っていきます。

港内タグ作業を安定的な収益基盤として維持しつつ、以下の手段
により、オフショア作業を成⾧の柱とした事業構造への転換を図
ります。
 大型作業船の増強により、付加価値の高い案件の獲得を進める。
 他社との連携（JV等）を活用し、案件獲得機会の拡大・営業力
の向上を図る。

 外洋分野において、アジア地域を中心とした海外案件への参画
機会の拡大を図る。

 業務システムの整備を通じて運用の効率化を進める。
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