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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
大渕 誠

お客様にとっての「頼れるパートナー」に

車は単なる「移動手段」ではなく、個々のお客様のライフスタイルに寄り添う存在だと考え、お客様一人一人のご
要望に合わせた最適なご提案を行い、納車後も安心してお使いいただけるよう、全力でサポートをしてまいりまし
た。各ブランドが誇る世界中で厳選された高品質な輸入車に弊社の充実したアフターサービスやメンテナンスを施
し、お客様に寄り添う存在を育て上げる「頼れるパートナー」であり続けることをお約束いたします。
従業員教育にもより一層力を注ぎ、これからも高い専門性を持ち、輸入車に対する情熱を忘れることなく、常にお
客様にとって最高の選択肢をご提供できるよう努力を重ねてまいります。

2035年の売上高達成に向け、年率20％程度の成長を目指す。 ・資金調達力
・整備工場の分散
・人員確保、育成
・販売エリアの拡大

本社ショールーム

〇本社所在地：埼玉県鶴ヶ島市

〇事業概要：中古車販売・買取・板金塗

装・整備等

〇常時使用する従業員：8名

（2026年4月時点）

〇現在の売上高：17億円

（ 2025年4月期）

〇法人番号：1030001120561

〇Web：https://obuchi-motors.com/

株式会社大渕モータース（中古自動車販売業）

・分散している整備工場を集約させ、新整備工場の設立。
・外国人労働者の雇用。
・東京オフィスを開設。毎月、自社主催のイベントを開催。
・都市銀行出身者を財務部長に招聘し、金融機関との関係強化。

・整備スタッフ増員及び労働効率化により整備部門を強化し、外
注業務の削減。
・自社主催のイベントを開催し、新規顧客の開拓。特に都市圏の
顧客基盤の確立を図る。
・金融機関との連携を深め、資金調達力を強化。
・販売・カスタマイズ・メンテナンス・買取までお客様が安心し
てカーライフを送れるようサポート。お客様との最初の出会いを
大切に、長くお付き合いできるパートナー企業に。
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