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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成⾧手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
茅原 淳一

メイン商品 SOICO会計

〇本社所在地：東京都新宿区
〇事業概要：ソフトウェア開発・販売
〇常時使用する従業員：15名（2025年
12月時点）
〇現在の売上高：11億円（2025年12月
期）
〇法人番号：6010401136378
〇Web：https://www.soico.jp/

SOICO株式会社（ソフトウェア販売業）

売上高100億円の実現に向け、SOICO会計を中心とした
SaaSの機能強化、AI活用サービスの開発、販売代理店網
の全国拡大、補助金等を活用した導入支援を推進します
。M&Aやアライアンスも視野に顧客基盤を拡大し、開
発・営業・サポート体制を強化することで、高い生産性
と継続的な成長を実現します。

中小企業の挑戦をテクノロジーで支え企業の持続的成⾧を支援します。

SOICO会計を核としたクラウドサービスを全国へ展開し、2030年に売上高100億円
を達成します。AI・DX技術への継続投資と販売パートナー網の拡充により、中小
企業の経営基盤強化、地域経済の活性化、社員が挑戦し続けられる企業づくりを
実現します。

2033年 売上高140億円の達成に向け、既存事業の強化と共
に新たな事業も複数始め、年率10％から20％程度の成⾧を
目指す。まず、2030年に売上高100億円を実現し、最終目
標の実現を確実なものにする。(2025年から2034年の目標
売上高の推移は自由記載欄に記載）

・売上高比率の高い電子帳簿「SOICO会計」の更なる販売強化
・創業時からのｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業の拡大
・2026年から事業開発に入ったAI事業（AEO 多言語翻訳）の
事業化

・補助金DB診断及び相見積もりｻｲﾄの事業化

経営陣主導の下、既存事業の販売促進体制の確立・強化
新規事業のためのシステム開発チームの構築
新規事業の事業の実施体制の構築
上記体制のため、新たに専門家や責任者クラスの雇用



【主な課題】
・開発人材の確保と育成 ・全国販売チャネルの拡大
・AI技術への継続投資 ・顧客サポート体制の強化

SOICO株式会社（ソフトウェア販売業）
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【成⾧戦略】
・SOICO会計を中心としたSaaS事業の拡大
・AI機能・受発注システムの高度化
・代理店・アライアンスの強化
・M&A、新規サービス展開、海外展開の検討

【実施体制】
経営陣主導のもと、開発・営
業・カスタマーサクセスが連携
し、PDCAを高速で回す体制を構
築します。

【売上高100億円実現の目標】
・2030年に売上高100億円を達成 ・2033年に売上高140億円を目指す


