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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
樋口 朋幸

ありがとうをずっと一緒に
日本は今、かつてないスピードで高齢化が進み、健康寿命の延伸、介護予防への取り組み、そして高齢者が住み慣
れた自宅で安心・安全に暮らし続けられる環境づくりは、社会全体が取り組むべき重要な課題です。私たちソネッ
ト株式会社は、福祉用具の提供による「安心安全な暮らし」と、フィットネス事業を通じた「健康づくり」の両面
からこれからの課題に応えます。
売上高100億円という目標は、単なる企業規模の拡大ではありません。より多くのご利用者様、ご家族様、医療・
介護関係者の皆様のお役に立ち、地域社会に貢献するために私たちは挑戦します。

2036年の売上高100億円達成に向け、年成長率15％程度の成長を
目指す。

本社外観

〇本社所在地︓群馬県前橋市大友町2-6-1
〇事業概要︓福祉用具貸与・販売

フィットネスジム運営
〇常時使用する従業員︓144名
（2026年6月時点）

〇現在の売上高︓25億円
（ 2025年7月期）

〇法人番号︓1070001002905
〇Web︓
https://sonnette.biz/index.html

ソネット株式会社（福祉・フィットネス事業）

・積極的な採用活動と研修センター活用による社員教育の実施。
・経営層と既存事業所管理者との連携による現場情報の集約、
それに基づく新規事業所開設エリアの選定、決定を行う。

・エリア責任者を配置し、複数事業所の統括管理および業績向
上の推進を行うことで多拠点展開に対応した組織運営体制を
確立する。

・福祉用具貸与、販売事業
新規福祉用具貸与事業所の開設による営業エリア拡大
既存事業所の周辺への新規事業所開設による商圏内シェア拡大と
未進出エリアでの新規事業所開設による商圏拡大を組み合わせ新
規顧客を獲得する。
・フィットネスジム事業
健康増進ニーズを捉えた高品質なサービス、集客力の高いエリア
への戦略的出店により新規顧客を獲得する。

・事業成長を支える人材の確保
・若手、中堅、管理職それぞれの階層の育成
・物流と在庫管理の効率化に必要な体制整備
・福祉用具の品質管理とメンテナンス体制の強化
・乱立するフィットネスジムとの差別化
・新規出店における立地確保とコスト最適化0
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