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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役社長
勢 純一

信用第一に徹し、広く社会に貢献する
北九州ダイハツ販売は、ダイハツディーラーとして北九州地区を担当している自動車販売会社です。
新車の販売だけではなく、中古車販売、部用品販売、保険販売、アフターサービスと自動車を取り巻くあらゆる
商品・サービスをお客様に提供しています。来年2027年には創業９０周年を迎えます。2037年の創業100周年に
向け、経営理念の柱である「信用第一に徹した」企業活動を積み上げ、100億企業を達成したいと考えています。

2028年の売上高100億円を目指し、
新車販売6,000台を原動力として取り組む

◆直近の新車販売は低迷しており、目標とする6,000台レベルから
大きく割り込む状況。既存のお客様との接点を強化し、お客様ロ
イヤリティの向上を目指し、代替促進に取り組む。
◆採用活動の目指すレベルに対しても大きく遅れ。
会社の魅力向上に取り組み、採用活動での成果出しからの売上高
向上に取り組む

本社

〇本社所在地：福岡県北九州市小倉北区

〇事業概要：自動車販売修理等

〇常時使用する従業員：１８１名

（2026年3月時点）

〇現在の売上高：９７億円

（ 2026年３月期）

〇法人番号：5290801000685

〇Web：https://www.kitakyusyu-daihatsu.com

北九州ダイハツ販売株式会社（自動車販売業）

お客様との接点強化、面着機会の増大に取り組み、代替提案の実
施に取り組み強化
卸売の協力販売店との連携強化、メーカー基準の達成支援実施

採用活動の強化、採用活動対象を幅広く取り組み
社宅の改築（2027年完成予定）による働きやすさ・魅力向上

既存事業である中古車・部品・整備といった分野での売上向上に
取り組み

自動車小売の活動取り組み強化
自動車卸売の協力販売店との連携強化

採用活動の取り組み強化

売上高向上の実現に向けた既存事業の強化


