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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成長手段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役
早川 史洋

超微細製造のスペシャルカンパニー
当社は、今年で創立92周年を迎える微細部品メーカーです。『創立100年以上』という一つの区切りに加えて、
『売上100億円以上』を実現すべく、半導体通電検査分野を中心とした『超微細製造のスペシャルカンパニー』を
目指します。
『売上100億円企業』への成長を通じて実現したいことは、『お客様、社員とその家族、そして地域社会の幸せ 及
び 利益の両立の実現』ですが、そのベースは社員の皆さんの成長です。
①社員の皆さんの成長→②お客様の満足度向上→③会社の業績向上→④社員の皆さんへ賃金・賞与・福利厚生で還
元、⑤地域社会に納税で還元という好循環サイクルを回し続けます。

七宗工場（岐阜県加茂郡）

〇本社所在地：愛知県名古屋市昭和区

〇事業概要：半導体向け通電検査用治具
の製造販売

〇常時使用する従業員：90名

（2026年4月期）

〇現在の売上高：23億円

（2026年4月期）

〇法人番号：1180001001474

〇Web： https://aikosha.com/

株式会社愛工舎（製造業）

戦略的M&Aも活用し2034年に売上高100億円の達成を目指す 課題１ 既存製品の生産能力の拡大
・切削・洗浄・検査・組付けの全工程の生産能力の拡大
課題２ 台湾での営業力の強化
・台湾市場における顧客対応力・提案力の強化
課題３ 台湾における製造拠点の設立
・M&Aによる製造拠点の獲得と、生産技術・ノウハウの融合

課題１ 既存製品の生産能力の拡大
・新工場設立プロジェクトチームを結成し部門横断的な体制構築
・代表者が責任者として、強力にプロジェクトを推進
課題２ 台湾での営業力の強化
・経営陣が台湾現地法人の営業戦略を統括
・台湾現地法人と連携し、顧客ニーズを生産工程へ迅速に反映
課題３ 台湾における製造拠点の設立
・経営陣が直接主導するＭ＆Ａ推進体制構築
・営業部・製造部を中心にPMIを推進、生産・品質管理を統合

課題１ 既存製品の生産能力の拡大
・新工場の建設と新規採用による労働力の確保
課題２ 台湾での営業力の強化
・台湾現地法人を設立し、営業・技術提案の現地化を推進
・主要顧客との直接的かつ迅速な情報連携体制を構築
課題３ 台湾における製造拠点の設立
・M&A等を活用して速やかに製造拠点を確保
・日本・台湾の生産拠点を連携
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