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売上高100億円実現の目標と課題

実現目標 課題

目指す成⻑⼿段 実施体制

売上高100億円実現に向けた具体的措置

※本宣言は企業自身がその責任において売上高１００億円を目指して、自社の取組を進める旨を宣言するものです

代表取締役社⻑
伊東 裕介

信頼できるパートナーに。
当社はいち商社として正直な企業活動を通じ、仕入先様、お客様、従業員様に信
頼していただく事業を展開し、食の安心・安全・安定を守る最前線の会社として、
社会の発展に貢献する誇りある１００億円企業を目指します。

２０３６年の売上⾼１００億円達成に向けて事業所・店舗展開
を⾏い、現在の４事業所・２店舗から２０３６年には８事業所
１０店舗を⾏います。

・経験・未経験を問わず、人材の確保
・人材育成
・DXを促進させる社内外のシステム管理構築
・店舗出店のための資⾦調達
・事業所・店舗出店のための用地確保本社社屋

〇本社所在地︓⻑野県伊那市
〇事業概要︓業務用消耗品商社
および業務スーパー運営
〇常時使用する従業員︓８０名
（2026年１月時点）

〇現在の売上⾼︓２１億円
（ 2026年１月期）

〇法人番号︓2100001020654
〇Web︓https://www.orikatsu.net/

株式会社折勝（卸売業）

不動産情報が集まるように各地不動産業者との関係性を厚く
し、出店用地の確保を⾏う。
業務効率化を図るためのDX化をこれまで以上に加速させ、
バックオフィス業務を削減し、その分の人材を前線に回せる
ように施策する。
人材採用を拡大させるため、各種媒体への掲載及び新卒採用
のための企業説明会などの積極的参加を⾏う。

新卒採用の取組みに着⼿し、現状の仕事を業務効率させて
マーケット拡大するための投資を⾏う。
新規展開先の市況を分析し、それに⾒合った事業所・店舗を
展開させる。
⾃社倉庫・物流を合理化させ、複数拠点で在庫の⾒える化を
図り、最小コストで商品供給ができるシステムを構築する。
積極的なM&A実施により、ノウハウの充足を図る。
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